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Business Boost : Créez une newsletter impactante, boostez votre visibilité et fidélisez
vos clients !

Le Rooftop de Viry  53, rue Francoeur - 91170  VIRY-CHÂTILLON

À l'issue de cette formation, vous serez capable de concevoir des campagnes emailing performantes, de maîtriser
l’outil Brevo pour des envois en masse efficaces et conformes au RGPD, et d’analyser vos résultats pour
optimiser votre stratégie marketing et renforcer l’impact de votre communication. 

Objectifs de la formation                                                                                                                                                                         

Accessible PMR
Tarif : 430 €

Durée : 4 heures + 1 heure
de coaching individuel

Tous publics

Délai d’accès : 15 jours

Présentiel ou distanciel

Méthodes pédagogiques Evaluation

Comprendre les fondamentaux de l’email marketing 

Créer des campagnes emailing efficaces et conformes au RGPD 

Maîtriser l’utilisation de Brevo : configurer, personnaliser, envoyer des campagnes en masse

Structurer des newsletters attrayantes et engageantes 

Segmenter votre base de données 

Analyser et optimiser vos campagnes 

Compétences visées

Chefs d’entreprise, indépendants avec
une aisance en informatique
(navigation web/gestion de fichiers)

Moyens matériels
Connexion internet.

Avoir accès à un compte gratuit sur une

plateforme d'emailing (Brevo).

Chaque participant apporte son ordinateur.

Plateforme collaborative Humhub

Moyens pédagogiques

Financement OPCO

MAJ janvier 2025

BB.10

Alternance entre apports théoriques,

démonstrations pratiques, et exercices guidés.

Études de cas 

Co-construction : les participants

construiront leur première campagne

emailing en direct.

Feedback personnalisé : 

Quiz en début et fin de formation pour mesurer la

progression.

Évaluation pratique : création d’une campagne

emailing sur Brevo et retour du formateur.

Feedback individuel après chaque exercice.

 Support de cours en PDF et un guide

pratique.

Accès à une boîte à outils numérique avec

des modèles de newsletters, des checklists

de contenu, et des astuces.



     Programme de la formation

      Les Référents

      Le Formateur
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Module 1 :   Comprendre les fondamentaux de l'email marketing 

Les avantages stratégiques de l’email marketing dans une stratégie commerciale.

Différences entre newsletters et campagnes emailing : quand et pourquoi les utiliser.

Les bases de la conformité RGPD : collecte, gestion et usage des données personnelles.

Renseignements et inscription : 07 67 54 29 80 - formation@provaltis.com

Vous êtes en situation de handicap ?  Contactez notre référent handicap Stéphane Ruellan

Référent pédagogique et handicap  : Stéphane Ruellan

Référente administrative : Béatrice Dorigo

Le Bonus de la formation : une heure d’accompagnement individuel post-formation pour vous
aider à adapter et perfectionner vos campagnes en fonction de vos besoins spécifiques.

Module 2 :   Segmenter et structurer une base de données performante 
Comment constituer et organiser une base de données clients et prospects.

Techniques de segmentation pour des campagnes ciblées et pertinentes.

Atelier pratique : définir un persona et segmenter une liste existante.

Module  3 :   Créer des campagnes emailing percutantes

Structure d’un email ou d’une newsletter efficace : objet, design, contenu, et call-to-action.

Principes clés de rédaction : personnalisation, storytelling, et ton adapté à l’audience.

Bases du design : optimiser la lisibilité et rendre l’email attrayant visuellement.

Atelier pratique : rédiger et structurer un email ou une newsletter à partir d’un cas concret.

Module  4 :   Maîtriser l’utilisation de Brevo

Tour d’horizon de l’outil : configuration, importation de contacts, création de campagnes.

Atelier pratique :

Créer une campagne en direct (choix du template, personnalisation, paramétrage).

Envoyer un test et analyser les statistiques clés (taux d’ouverture, clics, conversions).

Optimisation des performances : ajuster vos campagnes grâce aux données récoltées.

Stéphane Ruellan est un expert passionné par l'accompagnement entrepreneurial. Fort d’une vingtaine

d’années d’expérience dans la gestion d’entreprises et le développement stratégique, il met son expertise au

service des porteurs de projets et des entrepreneurs. Formateur inspirant, Stéphane allie bienveillance et

pragmatisme pour accompagner chacun à transformer ses idées en projets concrets, tout en valorisant la

diversité et l'inclusion dans l'entrepreneuriat.


